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PRESENTACION DEL
PROGRAMA

La crisis desatada por la gestion del COVID19 ha dejado patente - y publicado en el
BOE - qué sectores son esenciales para nuestra sociedad y nuestras vidas.

Dentro de este catalogo de actividades fundamentales, esta la fabricacion y
distribucion de agronutrientes y bioestimulantes; y lo esta por su impacto directo en
la seguridad alimentaria de Espafia y de Europa.

Si esta industria ya gozaba de prestigio por ser fuente de riqueza, empleo estable

y de calidad y por ser un polo de innovacion tecnoldgica a nivel mundial (*), con

esta tipificacion alcanza el reconocimiento publico y social que merece. Quienes

han perdido la perspectiva del origen de la produccion de alimentos han recordado
de golpe la necesidad de liderar la obtencion de soluciones de nutricion vegetal
sostenibles como antesala de la garantia alimentaria, que no es otra cosa que disponer
de alimentos en cantidad, de calidad y accesibles para toda la poblacion.

La experiencia que estamos viviendo - como sociedad y como tejido productivo -

ha mostrado nitidamente que las necesidades basicas permanecen invariables, pero
que las capacidades de quienes deben velar por su consecucion han cambiado para
ajustarse a un nuevo contexto social, econédmico y ambiental. Por ello, la reedicion
de este ambicioso programa formativo que esta cumpliendo con éxito el objetivo que
inspird su organizacion: “Ser la base de un plan de futuro, que permita crear empleo
estable y de calidad en las distintas areas de las empresas del sector”.

En este contexto la Asociacion Espafola de Fabricantes de Agronutrientes y
Bioestimulantes (AEFA) y el Colegio Oficial de Ingenieros Agronomos de Levante
(COIAL) han decidido que el Programa Experto Profesional en Agronutrientes

y Bioestimulantes - ya en su tercera edicion - evolucione para abarcar aspectos

que hasta ahora se habian obviado en el plano de la formacion de sus responsables
técnicos y de aquellos que aspiran a desarrollar su profesion en el sector. Por

ello el programa se amplia para que los alumnos incorporen a sus competencias
profesionales habilidades en comunicacion corporativa, adquieran conocimientos
actualizados al respecto del uso sostenible de agronutrientes y conozcan, de la mano
de los propios empresarios, la realidad del sector.

Todo ello sin descuidar los nuevos desarrollos en bioestimulantes, llamados a tener
un mayor protagonismo como soluciones complementarias a los agronutrientes

y fertilizacion. Su uso incide en una mayor productividad de los cultivos y un
incrementos de los atributos valorados por el mercado, lo que sin duda alguna afecta
a las cuentas de resultados de los agricultores.

Por todas estas razones, se presenta esta tercera edicion del Programa de Experto
Profesional en Agronutrientes y Bioestimulantes, que esperamos sea un nuevo éxito
de participacion y empleo, como lo han sido las anteriores.

(*) Motivos por los que se les concedio el Premio Iniciativa y Desarrollo por la Fundacion para la Promocion
de la Ingenieria Agrondmica en el afio 2016.

Luis Victorino Fernandez Puras, Presidente de AEFA

Baldomero Segura Garcia del Rio, Decano del COIAL
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OBJETIVOS Y BENEFICIOS

El objetivo de este programa es dotar a los asistentes de los conocimientos técnicos,
cientificos, regulatorios y del ambito de la venta consultiva, incluyendo las habilidades
comerciales para que conozcan y controlen a un nivel avanzado las principales
labores de los departamentos técnicos de las empresas fabricantes de agronutrientes
y bioestimulantes.

Para ello, este programa aporta una vision completa de todas las disciplinas técnicas
que se entrelazan e interactuan en esta innovadora y puntera industria esparfiola.

Al final del programa, los participantes podran beneficiarse de contar con:

Una base técnica avanzada para poder incorporarse a los departamentos
técnicos de las empresas fabricantes de agronutrientes y bioestimulantes.
Departamentos como el de |+D+i, Regulatory, Market Access, Analisis y Venta
Consultiva.

Una vision global, amplia e integradora del area técnica de la industria de
agronutrientes y bioestimulantes que le permita promocionar dentro de las
estructuras organizativas de la misma.

METODOLOGIA

El desarrollo profesional dentro de la industria de agronutrientes y bioestimulantess
compone de conocimientos técnicos, de experiencia acumulada y de habilidades
personales.

En este programa se combinan varias metodologias para:
Garantizar una correcta y completa actualizacion de conocimientos
agronomicos.

Conocer la metodologia cientifico-técnica para dirigir ensayos.

Facilitar la comprension del complejo marco regulatorio que rige el acceso al
mercado de los nuevos desarrollos tecnologicos.

Incorporar competencias en comunicacion corporativa y sectorial.

Integrar habilidades y conocimientos para la venta consultiva y la negociacion
de condiciones.

Iniciar la venta en mercados exteriores.
Para ello, las principales metodologias que utilizaremos son:

El método del caso, que parte de ejemplos, a traveés de los cuales se favorece
que el alumno analice situaciones complejas, tome decisiones y comparta
puntos de vista con el resto de compareros.

Enfoque Flipped Classroom (clase inversa) en la que las sesiones de
actualizacion de conocimientos se suministran mediante manuales, sesiones
grabadas y desarrollos individuales y las sesiones presenciales o mediante
encuentros virtuales son la via para la resolucion de dudas, retroalimentacion
inmediata del profesorado y del resto de comparieros, realizacion de
actividades (debates y exposiciones) y resolucion de casos.

Master Class y seminarios que acercan la realidad empresarial y sectorial al
alumnado.



PROGRAMA PROFESIONAL

La actuacion profesional de los perfiles técnicos dentro de la industria de agronutricion y bioestimulacion
requiere el conocimiento y la experiencia en las areas de direccion de ventas y marketing, analisis agrondmico
de necesidades, uso sostenible de agronutrientes y bioestimulantes, comunicacion corporativa y market access.

Estas cinco areas son necesarias para poder integrarse y desarrollar de una manera optima las funciones
técnicas y directivas en esta industria.

Introduccion al sector de agronutrientes y bioestimulantes

30/10 Online directo El sector de los agronutrientes y bioestimulantes en Espaiia Luis Victorino Martinez
30/10 Online directo Caracteristicas de las empresas de agronutrientes y bioestimulantes Luis Victorino Martinez
30/10  Online directo Perfiles profesionales y oportunidades en el sector Luis Victorino Martinez

Gestion de la venta consultiva

06/11 Visién global del proceso de venta consultivo actual EDEM, Eduardo Rosser
06/11  Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 1

07/11 Asesoramiento comercial para no comerciales EDEM, Eduardo Rosser
07/11 Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 2

13/11 Online directo Automotivacion del ingeniero en su capacidad de venta consultiva EDEM, Pablo Vergel
14/11 Online directo Analisis del cliente EDEM, Pablo Vergel
20/11 Comunicacion eficaz y persuasiva | EDEM, Maribel Villaplana
20/11  Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 3

21/11 Comunicacion eficaz y persuasiva Il EDEM, Maribel Villaplana
21/11 Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 4

27/11 Online directo Proceso de venta consultiva y negociacion de condiciones | EDEM, Pablo Vergel
28/11  Online directo Proceso de venta consultiva y negociacion de condiciones |l EDEM, Pablo Vergel
04/12  Online directo Coémo tratar al cliente insatisfecho EDEM, Felipe Quintana
05/12  Online directo Coémo iniciar la venta en mercados exteriores EDEM, David Carnicer
11/12 Coémo negociar condiciones (casos practicos) | EDEM, Eduardo Rosser
11/12 Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 5

12/12 Coémo negociar condiciones (casos practicos) Il EDEM, Eduardo Rosser
12/12  Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 6

La comunicacion en las empresas de agronutrientes y bioestimulantes

14/01  Online directo La importancia de comunicar en el sector agroalimentario APAE, Elisa Plumel
14/01  Online directo Coémo atender a los medios de comunicacion APAE, Elisa Plumel
14/01  Online directo Plan de comunicacion y sus etapas APAE, Elisa Plumel
15/01  Online directo Comunicacioén de crisis APAE, Alvaro Barez
15/01  Online directo El papel del portavoz APAE, Alvaro Barez
15/01  Online directo Blogs y redes sociales: qué, cobmo y para qué APAE, Alvaro Barez
22/01  Online directo Casos practicos APAE

Nutricion de plantas

11/01

Online

Absorcion de agua y nutrientes por las raices + Transporte y distribucion de

nutrientes por el xilema

Salvador Lopez




Transporte y distribucion de solutos por el floema + Respuesta nutricional a las

11/01  Online condiciones ambientales Salvador Lopez
22/01  Online directo Tutorias en directo Salvador Lopez
25/01  Online ;L;r:(::islr:iiige los principales nutrientes: caracteristicas generales y analisis Alberto Sanbautista
25/01  Online Los suelos y su fertilidad. Dindmica de los elementos minerales en el suelo Alberto Sanbautista
05/02  Online directo Tutorias en directo Alberto Sanbautista
08/02 Online ﬁ::::::: ?;li:rgua de riego: salinidad y calidad del agua + Analisis de suelos + Alberto Sanbautista
08/02 Online Eztcrl:crisgsac::l suelo + Fertilizantes y soluciones nutritivas + Necesidades Alberto Sanbautista
19/02  Online directo Tutorias en directo Alberto Sanbautista
22/02  Online Z:sl:'aslolzéz:snaurliiltiii; + Cultivos hidropdnicos + La solucién nutritiva + Composicion Selheor L
22/02  Online Control de la solucién nutritiva + Fertilizacion foliar Salvador Lopez
05/03  Online directo Tutorias en directo Salvador Lopez
12/03  Online directo Disefio de pruebas e investigaciones aplicadas Salvador Lopez
13/03  Online directo Disefio de pruebas e investigaciones aplicadas Salvador Lopez
26/03  Online directo Seguimiento y ejecucion de pruebas e investigaciones aplicadas Salvador Lopez
09/04 Online directo Analisis de resultados y datos de pruebas e investigaciones aplicadas Salvador Lopez
10/04  Online directo Analisis de resultados y datos de pruebas e investigaciones aplicadas Salvador Lopez
16/04 Casos practicos y seminarios por cultivos Salvador Lopez
16/04  Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 7

23/04  Online directo Casos practicos y seminarios por cultivos Alberto Sanbautista
24/04  Online directo Casos practicos y seminarios por cultivos Alberto Sanbautista

Uso sostenible de agronutrientes

30/04

Online directo

El impacto ambiental de la nutricion vegetal

Alberto Sanbautista

07/05

Online directo

Practicas agrondémicas para la minimizacion de impactos ambientales

Alberto Sanbautista

Regulaciéon y market access

10/05 Online Panorama regulatorio actual Estefania Hinarejos
10/05  Online Seminario Sustancias Bajo Riesgo y Sustancias Basicas + Biocontrol Estefania Hinarejos
21/05  Online directo Tutorias en directo Estefania Hinarejos
24/05  Online Residuos + Agricultura ecolégica y normas Estefania Hinarejos
24/05  Online Bioestimulacion y REACH Estefania Hinarejos
04/06 Online directo Tutorias en directo Estefania Hinarejos
11/06 .;ioc:::;iris(:ﬁ:;csa}:/ zjz?aunecc::ngisl?(l:i:gréﬁcas + Dosieres Fitosanitarios, Esias s
11/06  Coffee Break Experiencias en la empresa de agronutrientes y bioestimulantes Empresa 8

18/06  Online directo Jornada practica: Busquedas bibliograficas + Dosieres Fitosanitarios, Bt (s

Bioestimulantes y Sustancia Basica

Introduccion al sector de agronutrientes y bioestimulantes

Perspectivas del sector de los agronutrientes y bioestimulantes en Espafia:

S Debilidades y Amenazas Empresarios AEFA

25/06 Perspectivas del s.ector de los agronutrientes y bioestimulantes en Espafia: EMOIESaTioSIAERA
Restos y Oportunidades

25/06 Cena/Networking




CLAUSTRO

estudio en la Escuela de Ingenieria Agraria INEA de Valladolid, escuela perteneciente a la
Universidad de Comillas. Ha desarrollado su carrera profesional como Director Comercial para Espafia y Portugal en Cyanamid, BASF,
IQV e Isagro. También ocup la posicion de Director de Desarrollo y Comunicacion en Sigfito y por ultimo en AEFA fue Director
General y actualmente Presidente de dicha Asociacion Espariola de Fabricantes de Agronutrientes.

Ingeniero Agronomo, Especialidad Industrias Agroalimentarias por la ETSIA de Valencia, 1997. Diploma
de Especialista en Sanidad Vegetal de los cursos del programa de Doctorado “Produccion Vegetal y Ecosistemas Agroforestales” de la
Universidad Politécnica de Valencia y DEA (Diploma de Estudios Avanzados) y Suficiencia investigadora. Especialista en “tecnologias
microbianas aplicadas al ambito agricola” y actualmente promotora del proyecto MATHEX (Microbial Active Technical Experts).
Directora de IBMA Espafia (International Biocontrol Manufacturers Association — En Esparia). Anteriormente fue Directora Técnica y
de asuntos reglamentarios en IAB (Investigaciones y Aplicaciones Biotecnologicas S.L.) y desarrolld diversas funciones técnicas en
Monsanto Espafia y en AINIA (Instituto Tecnoldgico de la Industria Agroalimentaria de Valencia).

Dr. Ingeniero Agronomo y Catedratico de Produccion Vegetal de la ETSIAMN, UPV. Profesor de Cultivos
Herbaceos y Horticultura desde 1983, en la ETSIAMN, UPV. Especialista en Horticultura intensiva, particularmente en aspectos de
produccion, calidad y fisiologia. Investigador en diversos Proyectos de Investigacion competitivos, nacionales y europeos, y a través
de convenios con empresas privadas. Autor de numerosas publicaciones: libros, capitulos de libro, revistas cientificas y de divulgacion,
comunicaciones a congresos de ambito nacional e internacional. Director técnico de la empresa hortofruticola familiar. Subdirector
de la ETSIAMN, Director del area de Medio Ambiente de la UPV, Vicerrector de Campus e Infraestructuras de la UPV y Director
Delegado par Eficiencia Energética y Medio Ambiente.

Dr. Ingeniero Agronomo y Profesor Titular de Produccion Vegetal de la ETSIAMN, UPV. Profesor del
Departamento de Produccion Vegetal desde 1995, en la UPV. Especialista en Fitotecnia General y Horticultura. Investigador en diversos
Proyectos de Investigacion competitivos, nacionales y europeos, y a través de convenios con empresas privadas. Autor de numerosas
publicaciones: libros, capitulos de libro, revistas cientificas y de divulgacion, comunicaciones a congresos de ambito nacional e
internacional. Experiencia en Gestion y Direccion en empresas hortofruticolas. Subdirector del Departamento de Produccion Vegetal de
la UPV. Director de la Escuela Técnica Superior de Ingenieria Agrondmica y del Medio Natural, ETSIMAN (actual).

Licenciada en Ciencias de la Informacion, especialidad periodismo, ha desarrollado la mayor parte de
su carrera profesional como conductora principal de los espacios informativos y programas especiales de RTVV, ademas de dirigir y
presentar distintos espacios de debate y actualidad. Sus primera escuela, la radio, donde descubre el gran poder de seduccion de la
voz. Su primera puesta en escena, TVE. Su afianzamiento, Canal 9/RTVV.

[EDEM] Profesor de Escuelas de Negocio y Consultor. Ingeniero Industrial. Executive MBA. Mas de 15 afios
de experiencia en empresas multinacionales (Grupo LVMH y Bosch). Ponente desde el afio 2004, donde imparte materias como
Customer Experience Management, Direccion de Operaciones, Gestion de la Cadena de Suministro, Mass Customization y Lean
Thinking. Consultor de Customer Experience y Lean Thinking para MDS (Marketing de Servicios).

[EDEM] Director Comercial de Rosser Management. Consultor y Coach en empresas multisectoriales de
ambito nacional. Imparte clases en diferentes Escuelas de Negocios nacionales y latinoamericanas. Autor de los libros “Gestion
Telefoénica de Cobros”, “Tu eliges”, “Persuasion 2.0%, “Ventas para emprendedores”. Eduardo lleva 19 afios desarrollando acciones
formativas similares para empresas como: Galp, Nokia, Coca Cola, Desigual, Central Lechera Asturiana, Panama Jack, IBM, Nestlé,

La Caixa, Race, Mapfre, Linea Directa, DHL, Mahou, Logista, El Pozo, Avantcard, Arsys, Cruz Roja, Seur, PSA Citréen-Peugeout, Banco
Sabadell, etc.

Consultor Experto en Marketing, Moda e Internacionalizacion. Sociélogo de formacion y PostGradoen el Master de
Comercio Exterior de la Universidad de Alicante. En la actualidad trabaja como Freelancey presta servicios de consultoria y formacion a
diversas empresas y organizaciones tanto a nivel nacional como internacional.

[EDEM] Licenciado en Filosofia y Ciencias de la Educacion. Research Scholar (Harvard University y University
of Birmingham). Master en Direccion de Comercio Internacional. Master en Direccion y Gestion de Empresas. Doctor en Filosofia
del Derecho, Moral y Politica. Diploma universitario de Gestor de Proyectos internacionales de |1+D+I|. Doctorando en Direccion
de Empresas. Fase Tesis Doctoral. KONTEX ESPANOLA S.A. Técnico de Comercio Exterior. PYMES DE SECTORES DIVERSOS.
Administrador, Consejero y Propietario. Consultoria Estratégica de Internacionalizacion y Desarrollo Empresarial para empresas e
instituciones. Autor de publicaciones y ponencias sobre Estrategia de Internacionalizacion.

Licenciado en Periodismo, Secretario Ejecutivo de la Asociacion de Periodistas Agroalimentarios de Espafia.
Responsable de comunicacion de diferentes empresas, asociaciones y agrupaciones del sector agroalimentario.

Licenciada en Periodismo, Master en periodismo de investigacion, datos y visualizacion. Presidenta de
la Asociacion de Periodistas Agroalimentarios de Espafia. Co-directora del curso de experto universitario en comunicacion
agroalimentaria. Responsable de comunicacion de diferentes empresas, asociaciones y agrupaciones del sector agroalimentario
y colaboradora en diversos medios de comunicacion.



DURACION DEL PROGRAMA Y FECHAS DE REALIZACION

El programa tiene una carga formativa de 342 horas repartidas en 9 jornadas lectivas presenciales (36
horas) y 306 horas de formacion online a partir de jornadas en streaming, acceso

a recursos documentales para la formacion y el autoaprendizaje orientado por el profesorado.

Tanto las sesiones presenciales como las online emitidas en directo se realizaran los viernes de 16:30

a 20:30 horas y los sabados de 9:00 a 13:00 horas.

FECHA DE INICIO: 30 de octubre de 2020
FECHA DE FINALIZACION: 26 de junio de 2021

Conscientes de la dificultad que entrafia asistir a un programa formativo tan extenso, las sesiones lectivas
presenciales se han programado respetando meses estivales, fiestas y posibles puentes, asi como se han
espaciado para facilitar la conciliacion de la vida personal.

DOCUMENTACION

Los participantes en el Programa recibiran con antelacion a su uso la documentacion necesaria para su
correcto seguimiento y aprovechamiento, asi como las referencias necesarias para la preparacion de las
sesiones lectivas.

DIPLOMAS

En el acto de clausura del Programa, los participantes que hayan realizado con éxito el mismo, recibiran dos
diplomas: por una parte uno expedido por la Fundacion del Colegio Oficial de Ingenieros Agronomos de
Levante que acreditara la realizacion de la totalidad del Programa y otro adicional, expedido por EDEM Escuela
de Empresarios que acreditara la superacion de la formacion especializada en Venta Consultiva.

LUGAR DE REALIZACION

Las sesiones presenciales del modulo de venta consultiva se realizaran en la sede de EDEM, sita en La Marina
de Valéncia, Muelle de la Aduana S/N.

https://goo.gl/maps/ZEJrrxGfcNp

El resto de sesiones presenciales se realizaran en las dependencias que el COIAL habiliten para tal efecto en
Valéncia.

DERECHOS DE INSCRIPCION
El precio total del programa es de:

1.950 € para colegiados de cualquiera de los colegios oficiales de ingenieros agronomos de Esparia
y para empleados de empresas Partners del Colegio (*).

2450 € para empleados de empresas socias de AEFA (*).

2.550 € para no colegiados (*).

(*)Consultar condiciones de fraccionamiento de pago: sec-tec@coial.org 647950372

Bonificable por FUNDAE.
Para los colegiados que acrediten situacion de desempleo se prevé condiciones especiales de
fraccionamientos de pago.

ALOJAMIENTO

Con el objeto de facilitar el alojamiento a las personas de fuera de Valencia, el Colegio de Ingenieros
Agronomos de Levante tiene acuerdos de colaboraciéon con diferentes hoteles cercanos al lugar de
imparticion del programa.

Estos cursos son subvencionables a través de FUNDAE (Antigua Fundacion Tripartita), para ello
contamos con PSICOTEC, empresa de consultoria expertos en la Gestion de Crédito Formativa.
Puedes contactar con ellos a través de su directora Vanessa Hernanz en el teléfono 963522784
o a través del mail vhernanz@psicotec.es



Juan Pardos. Gerente de DAYMSA I} Francisco Miguel. CEO ATLANTICA AGRicoLA EI§

José Helenio Juanes. SERVALESA I}

Pedro Peleato. Presidente de SEIPASA I}

Carlos Ledo, CEO de IDAINATURE I}

Rafael De Tomas. International Manager en AGRITECNO -
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